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FOKUS 

Diese Übungen geben einen Überblick über wichtige 

Stamm- und Bewegungsdaten im Modul Vertrieb. 

Zudem wird der Belegfluss als Werkzeug vorgestellt. 

ANWENDUNG UND MOTIVATION 

Durch die Bearbeitung der Übung wird das 

theoretische Wissen zum Kundenstammsatz um 

einen praktischen Einblick erweitert. Außerdem wird 

das Verständnis für Belege (Auftrag, Auslieferung, 

Faktura) gefördert. 
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Schritt 1: Anzeigen Kundenstammsatz 

Aufgabenstellung 

Otto Bikes verfügt über einige Kunden in Deutschland, Niederlande und den 

USA. Zeigen Sie einen Kunden aus dem Süden Deutschlands an („360°Rad“). 

Name (Stelle) 

Verkäufer Deutschland Süd 

 

Dazu verwenden Sie: 

Bereich Materialwirtschaft 

Rolle Verkäufer 

App Geschäftspartnerstammdaten 

 

Im nächsten Bildschirm erwartet das SAP-System, dass Sie Suchkriterien wie z.B. 

den Kunden, das Unternehmen und den Vertriebsbereich eingeben. 

 Ein Geschäftspartner (GP) ist eine Organisation (Firma, Niederlassung), 

Person oder eine Gruppe von Personen oder Organisationen, an denen Ihr 

Unternehmen ein geschäftliches Interesse hat.  

Sie können Ihre Geschäftspartner sowie deren Rollen in einem Unternehmen 

zentral anlegen und verwalten. Zu diesem Zweck geben Sie die allgemeinen 

Daten des Geschäftspartners in einem einmaligen Vorgang ein und ordnen dem 

Geschäftspartner Geschäftspartnerrollen (GP-Rollen) zu. Für jede 

Geschäftspartnerrolle werden spezifische Daten gespeichert. So wird 

sichergestellt, dass Sie keine überflüssigen Daten speichern, da die allgemeinen 

Daten von der Funktion eines Geschäftspartners oder von 

anwendungsspezifischen Erweiterungen unabhängig sind. 

Struktur: Für jeden GP geben Sie eine eindeutige Geschäftspartnernummer 

(GP-Nummer) an. Sie legen die folgenden allgemeinen Elemente eines GPs an 

und verwalten diese:  

• allgemeine Daten, z.B. Name, Adresse und Kommunikationsdaten 
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• Identifikationsdaten, z.B. Branche, Identifikations- und Steuernummern 

• Statusdaten, z.B. Status der Geschäftsbeziehung  

Sie legen die spezifischen Daten für eine GP-Rolle an und verwalten diese, 

nachdem Sie dem GP eine bestimmte Rolle zugeordnet haben. 

Da Sie keine Geschäftspartner (und in diesem Fall seine Identifizierungsnummer) 

im Otto Bikes-Unternehmen kennen, müssen Sie diese herausfinden. Sie können 

jedoch Suchkriterien aus dem Kontext erschließen. Da Sie einen Kunden suchen, 

wählen Sie den entsprechenden Eintrag mithilfe der Werthilfe  im Feld Rolle 

aus. Ergänzen Sie auf dieselbe Art und Weise als Land Deutschland. Um den 

Ergebnisbereich einzuschränken, geben Sie in das Feld Suchen einen Stern (*) 

gefolgt von Ihrer dreistelligen Nummer (###) ein. 

 

 Jedes Mal, wenn Sie in diesem Lehrmaterial dazu aufgefordert werden, ### 

einzugeben, geben Sie bitte die dreistellige Nummer ein, die Sie von Ihrem 

Dozenten erhalten haben. Für jeden Teilnehmer existieren eigene Stammdaten. 

Die dreistellige Nummer wird verwendet, um zwischen diesen Datensätzen 

unterscheiden zu können. Bitte denken Sie daran, dass alle Kursteilnehmer im 

selben Otto Bikes-Unternehmen arbeiten. Wenn Sie keine Suchkriterien setzen, 

könnten Sie alle Stammdaten sehen (wie in einem richtigen Unternehmen). 

Drücken Sie auf  um die Suche auszuführen. Es wird eine Liste mit allen 

Geschäftspartnern Ihres Datensatzes angezeigt. 
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Sie sehen nun die Liste aller Kunden in Deutschland, deren 

Geschäftspartnernummer auf ### endet. Scrollen Sie durch die Liste und klicken 

Sie nun auf den Datensatz des Geschäftspartners 360°Rad. 

 Eine Kernfunktion von SAP S/4HANA ist die Vereinfachung von 

Datenstrukturen. Deshalb wurden verschiedene Transaktionen, wie zum Beispiel 

die Verwaltung von Debitoren, Kreditoren oder Ansprechpartnern, zu einer 

Transaktion (Geschäftspartnerstammdaten verwalten) zusammengefasst. 

Auf dem folgenden Bildschirm sehen Sie die allgemeinen bzw. globalen Daten 

Ihres Kunden. In SAP repräsentieren sie unternehmensweit relevante 

Informationen zu diesem Kunden, wie u.a. Name und Anschrift. Diese sind bspw. 

von verschiedenen Abteilungen einsehbar und unterscheiden sich nicht. Sie 

können auf die verschiedenen Reiter wechseln, um andere globale Daten für 

360°Rad zu sehen. 

 

Interessiert? 
Kontaktieren 

Sie uns! 
info@ottobikes-modelcompany.com 
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